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المقدمة لحظة قبل ان تبدأ مشروعك !

كلّمــا تقدّمنــا فــي الحيــاة؛ كلّمــا ازدادت احتياجاتنــا، وكلّمــا قُمنــا بتلبيــة 
هــا تحتــاج لدخــلٍ إضافــي. ولا شــكّ أنّ أفضــل مصــادر  حاجــة ظهــرت أُخــرى! وكلُّ
ــك.  ــك ومواهب ــن مهارات ــزءًا م ــون ج ــك، ويك ــه بنفس ــا تصنع ــي م ــل ه الدخ
فهــذا يشــكل جــزءًا مــن حياتــك وعطائــك؛ فأنــت تعمــل مــا تحــب. وكمــا ورد 
ــم فــإن التجــارة ليســت لقمــةً  ــرزق فــي التجــارة، وكمــا نعل تســعة أعشــار ال

ســهلةً ولكــنّ ثمارهــا عاليــة.

ــر فــي اليــوم الواحــد  ــر، فمعلوماتــه تتغي إنّ الاقتصــاد ســريع النمــو والتغي
بالإيجــاب والســلب دون إخطــارٍ أو تمهــل؛ لذلــك احــرص علــى تكويــن ثقافــة 

ماليــة ســليمة.

وتُعتبــر المشــاريع أحــد أفضــل مصــادر الدخــل؛ فهــي مُتنوّعــة ومُتعــدّدة 
ــا. كمــا أنّهــا تتنــوع وتنتشــر بســرعةٍ أكبــر مــن الســابق؛  وتُعطــي دخــاً كافيً
فأصبحــت حركــة تكرارهــا ســهلة وغيــر معقــدة. لكــن البقــاء للمتميــز ولمــن 

يقــدم قيمــةً مُضافــة. فكيــف يُمكــن تحقيــق ذلــك؟

عزيــزي القــارئ، عزيزتــي القارئــة؛ عليكــم الجــد والاجتهــاد فــي دراســة 
المشــروع وقيــاس تفاصيلــه، فوقــت المشــروع وانطلاقــه يجــب أن تكونــوا 
علــى وعــيِ تــامّ بــكلّ مــا يحــدث ويــدور. وهــذا مــا ســيتم الحديــث عنــه 

ــل. ــن التفصي ــيءٍ م بش

اصنــع مشــروعًا ينمو؛ 

                             لا مشــروعًا راكــدًا

المقدمة
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هل أحتاج دخلًا إضافياً؛ ولماذا؟احذر قبل أن تبدأ مشروعك  لحظة قبل ان تبدأ مشروعك !

هل أحتاج دخلًا إضافياً؛ ولماذا؟

تقــف  لا  والغــاء  الاســتهلاك  ثقافــة 
عنــد حــدٍ معيــن؛ ممّا جعــل زيــادة الدخل 
بالنســبة  حتــى  ملزمًــا،  حيويًــا  هدفًــا 
يتقاضــون  الذيــن  الموظفيــن  لأولئــك 
ــة أن  ــن الحكم ــح م ــة. وأصب ــب عالي روات
يفكــر الشــخص بجديــة فــي مســتقبله 
المالــي ومســتقبل أســرته ورفاهيتهــا؛ 
وبالتالــي عليــه وضــع أهــداف وأفــكار 
واضحــة لتأميــن ذلــك. فعنــد الاهتمــام 
بهــذه الجزئيــة سيســتطيع تحديــد الأمــر 
نحــو  الانطــاق  ثــم  بــه،  والاهتمــام 
النمــو المالــي المطلــوب، خصوصًــا وأن 
مشــاريع  فــي  تغييــرًا  يشــهد  العالــم 
اقتصاديــة كبيــرة، وأنّــه مقبــلٌ علــى 
إلــى الأمــور  مرحلــة تحتــاج الالتفــات 
الماليــة بشــكلٍ ســليم. وهــذا مــا يجــب 
الفــرص  عــن  الباحثــون  لــه  ينتبــه  أن 
ــدأ الشــخص  والنجــاح المالــي، فكلمــا ب
مبكــرًا فــي التخطيــط المالــي؛ كلمــا 

كان أفضــل وأكثــر نجاحــاً.

ومن خلال ما تناولنا أمامنا خيارين 

الأول : أمــا إمــا أن نحقــق وفــرة ماليــة مــن 
الجهــد  نبــذل  الــذي  الحالــي  الدخــل  خــال 
وظيفــة  مــن  ســواء  لتحصيلــه؛  الشــهري 
ــل  ــة نعم ــال مكتبي ــال أعم ــن خ ــة أو م يومي
بهــا أو مشــروع بحجــمٍ صغيــر. أي أن ندخــر 
وهــذا  بالصــرف،  نقــوم  ثــم  زمنيــة  لفتــرة 

بشــكلٍ مؤقــت ومتكــرر. يعمــل 

دخــاً  أحتــاج  لمــاذا  نفســك:  اســأل  وهنــا 
ــر  ــي أكب ــل مصاريف ــر؟ ه ــاً آخ ــا أو دخ إضافيً
مــن دخلــي؟ هــل أرغــب فــي تطويــر أو تغييــر 
نظــام حياتــي؟ هــل حجــم حياتــي الماليــة 
هــذا  ذلــك؟!  حــدث  وكيــف  أكبــر؟  أصبــح 
الأمــر لا يكــون كحلــم؛ بــل ينبغــي أن يتحــوّل 
لواقــع. ولكــي يكــون واقعًــا عليــك أن تعمــل 

بجــدٍ واجتهــاد.

الثانــي: توفيــر دخــل آخــر مــن مصــدر مختلــف 
يكــون عليــه بعــض العقبــات. لذلــك احــرص 
علــى  القارئــة  وعزيزتــي  القــارئ  عزيــزي 
الاطّــاع علــى أفضــل السُــبُل المناســبة لهــذا 
العمــل الجديــد. فهنــاك العديــد مــن الأعمــال 
ــا؛  ــك مدخــولً إضافيً ــدر علي التــي يمكــن أن تُ
لهــا العديــد مــن التفاصيــل التــي ســنتطرق 

لهــا.
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هل أحتاج دخلًا إضافياً؛ ولماذا؟احذر قبل أن تبدأ مشروعك  لحظة قبل ان تبدأ مشروعك !

وهنــا ســنطرح بعــض النقــاط التــي تســاعد علــى اكتشــاف مصــدر دخلــك 
الجديد:

وسنتناولها بالتفصيل

اكتشف شغفك وميولك

اكتسب مهارات جديدة

سوّق لنفسك

استثمر علاقاتك الاجتماعية

تعلم من تجارب الآخرين

1

2

3

4

5

ــك مــن خــال معرفــة الأمــور  ــك وذل أولًا: اكتشــف شــغفك وميول
التــي تبــدع فيهــا وتســتمتع بالعمــل فيهــا، والأمــور التــي تمكنــك 
مــن البــذل لتحقيــق نجــاح أكبــر. ومــن هنــا عليــك أن تنطلــق بقــوة 
داخليــة نحــو هدفــك المنشــود وهــو الحصــول علــى دخــلٍ إضافــي.

ثانيــاً: اكتســب مهــارات جديــدة ستُســاعدك هــذه النقطــة فــي بــدء 
مصــدر دخــل جديــد؛ حيــثُ تتنــوع المهــارات التــي يمكــن تطويرهــا 
ــاس. كلّمــا  ــغ مختلفــة مــن خــال إشــباع حاجــات الن لتُكســبك مبال
كانــت المهــارات مُتقنــة، ومطلوبــة بشــكلٍ أكبــر؛ كلّمــا كانــت 

ــة. ــك بســبب الجــودة العالي بســعرٍ أعلــى، وذل
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ثالثــاً: ســوّق لنفســك تســويقك لنفســك مــن الأمــور التــي ســتحتاج 
ــك مــن  ــك. وذل ــادة مصــدر دخل ــا لنجــاح مشــروعك أو زي لهــا تدريجيً
خــال الحديــث عمّــا تجيــد وتُتقــن؛ وهــو الفــرق بينــك وبيــن الآخريــن. 
اهتمامــك  هــو  يميــزك  ومــا  الأفضــل،  تقديــم  تســتطيع  فأنــت 
ــى  ــة وحت ــذ أول لحظ ــدأ من ــويق يب ــذا التس ــك. فه ــك بنفس وعمل
تكبُــر ويكبُــر مشــروعك بــإذن الله. إذا انتظــرت حتــى تكبــر ســتكون 
الأمــور أكثــر صعوبــة وأشــد منافســة مــع وجــود آخريــن يقدمــون 
مــا تقــدم. لذلــك احــرص دائمــاً أن تكُــن الأول والأســرع والأفضــل 

ــم نفســك. فــي تقدي

رابعــاً: اســتثمر علاقاتــك الاجتماعيــة مــا مــن مشــروع إلا ولــه بدايــة، 
وأفضــل البدايــات هــي تلــك التــي تكُــن مــن حولــك. لذلــك ابــدأ 
بالدائــرة الصغــرى ثــم توســع قليــاً فقليــاً؛ حتــى تصــل للجمهــور 
الأكبــر. ولا تنــسَ أنّ نجــاح المشــاريع اليــوم يعتمــد علــى هــذه 

ــاء. ــة العم ــق ثق ــا، وتحقي ــال فيه ــل الفع ــات، والتواص العلاق

خامســاً: تعلّــم مــن تجــارب الآخريــن وانطلــق مباشــرةً، ولا تُصــرّ علــى 
أن تكُــن وحــدك دون استشــارة واســتماع لمــن ســبقك فــي مجــالٍ 
ل لــك بدايــة،  معيــن، أو حتــى منافســيك. فــإنّ كل معلومــة تُشــكِّ
ــوا  ــى وصل ــك أخــذت ســنوات حت ــن قبل ــة ممّ وكل معلومــة مُجرّب

إليهــا.



أسس 
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أسس الشراكات العامة

إن أســاس الشــراكة الجيــدة هــو الارتقــاء بأرقــام جــداول البيانــات، وســتكون 
الخطــوة التاليــة تحديــد النتائــج والأهــداف؛ مثــل:

أرباح
إضافية

برامج تدريب
 وتسويق

تكاليف 
مُنخفضة

منتجات
 وخدمات
جديدة

برامج
دعم 

جديدة
عملاء
 جدد

النتائــج  الشــركات عــن تحديــد  الكثيــر مــن  يُعلــان إحجــام  هنــاك ســببان 
والأهــداف. 

الأول: 

الثاني: 

الشــراكة لا تقــوم علــى أي أســاس يذكــر، ومــن ثــم يصعــب 

حتــى التوصــل إلــى النتائــج والأهــداف. وهــذا أمــر ســيئ.

افتقــار النــاس إلــى الانضبــاط الــازم لتقديــر هــذه النتائــج 

والأهــداف؛ لأنهــم مشــغولون، أو فوضويــون، أو كســالى 

أكثــر مــن الــازم. أو ببســاطة لأنهــم يخشــون قيــاس النتائــج.

أسس الشراكات العامة
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ــج  ــف النتائ ــة وتعري ــى أرقــام الجــداول المالي ــاء الشــراكة عل ــه ببن ســتجد أن
ــاف. ــة أضع ــراكة ثلاث ــالات الش ــتتضاعف احتم ــداف، س والأه

يبــدأ التعــاون الحقيقــي عندمــا يوجــد حــل يرضــي الطرفيــن، وتكــون حاجــة 
ــة  ــزز مكان ــي يع ــراكة؛ ك ــن الش ــان ع ــي الإع ــب أن يأت ــر. ويج ــرف للآخ كل ط

ــح. ــدة، بعــد التأكــد مــن ســير الشــراكة فــي مســارها الصحي الشــركة الجدي

إليكم قائمة تدقيق بالجوانب التي يتعين تغطيتها:

ما هي نتائج كل مؤسسة بناءً على هذه الشراكة؟

متى ستُتاح هذه النتائج؟

أين ستُسلّم هذه النتائج؟

ــى كل مؤسســة الوفــاء  ــة التــي يجــب عل ــم المرحلي مــا هــي المعال
بهــا؟

أسس الشراكات العامة
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وتأســيس  والتســويق  الأعمــال  ريــادة  فــي  مستشــار 
المشــروعات.

مؤسس شركة بي كرييتف للتجارة العامة.
ســفيرة  شــركة  فــي  الأعمــال  تطويــر  ومديــر  شــريك 

الاجتــــــماعية. للمســــــؤولية 
شريك ومؤسس في شركة أورجالاب للعطور. 

مستشار الميزانية الشخصية.

مؤلف في المال والأعمال.

معــدّ ومقــدم عــدة برامــج تلفزيونيــة وإذاعيــة فــي 
المــال والأعمــال.

عبدالله عصامبدور بدر السميط
الفليج

                    للتواصل:
 Balsum8  
Twitter : @bedooralsumait
Instagram : bedoor_marketing

                    للتواصل:
   

@gmail.com

عن الكاتب

العضويات:

رئيس شبكة سيدات الأعمال والمهنيات - الكويت.

مينــا  أعمــال  ســيدات  شــبكة  إدارة  مجلــس  عضــو 
أفريقيــا. وشــمال  الأوســط  الشــرق 

عضو بمجلس سيدات الأعمال التركي.

عضو معهد القيادات النسائية العربية.

العضويات:

عضو جميعة المحاسبي الكويتية

عضو المركز العمل التطوعي

عضو مؤسس ملتقى سواعد

 Whats App
Twitter : @a_alfulaij
Instagram : alfulaija

:66779550    
                       _



لحظة

عبدالله عصام الفليجبـدور بـدر السميـط

تعرّف من خلال هذا الكتاب على ما يلي:
أهمية الشريك، والفروقات بين الشريك المُناسب النافع وغير المُناسب.

أسس الشراكات العامّة، وعوامل اختيار الشركاء.

مدى احتياجك لمُستثمر )مُموّل( أو شريك، والفرق بينهما.

الفرق بين الشراكة والاستحواذ.

أهمية انطلاق مشروعًا تجاريًا وفق الُأطُر الصحيحة.

أنواع الدارسات التي تسبق إطلاق المشروع.

بعض المصطلحات المُتعلّقة بالمشاريع؛ مثل: دراسة الجدوى، دراسة السوق. 

الفرنشايز، وما فائدته.

أهمية التسويق للمشروع.

ألوان المشروع المُختلفة.

العلامات التجارية، وأهمية الإعلانات.

بـــدور بـــدر السميــــط
عبدالله عصام الفليج




